Ein Leitfaden fur
Unternehmerinnen und solche,

die es werden wollen



Honorare erfolgreich verhandeln

Wenn du erfolgreich verkaufen und gute Umsatze machen willst, brauchst du
eine funktionierende
Gesprachsstrategie.

Besonders, wenn

e dirdasThema Geldim Verkaufsgesprachunangenehmist
o esdirschwerfallt, deine Preise zu nennen und selbstbewusst aufzutreten
e dudichschnellindie Defensive drangen lasst, wenn ein
potentieller Kunde nach gunstigeren Preisen fragt
e dudich hinterherargerst, Zugestandnisse gemacht zu haben, die du gar
nicht wolltest

Sollte dir gar nicht klar sein, was du verlangen musst und sollst, dann schau dir auch mein Video
an: Wie du deinen Stundensatz errechnest

Wie du deinen
Stundensatz

errechnest

| 2 fl -15 0:03/7:28

Mehr von mir findest du auf meinen beiden Blogs www.selbstbewusst-werden.info und
www.leben50plus.info

www.ursula-kraemer.de und Blog www.selbstbewusst-werden.info
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Hallo, ich bin Ursula, Ursula Kraemer, Grindungs- und
Businesscoach. Ich unterstlitze Frauen in der Lebensmitte, ihr
eigenes lokales Unternehmen aufzubauen, regional und im
Internet bekannt zu machen und gewinnbringend zu fihren.

Im Laufe meiner Berufstatigkeit habe ich viele Informationen
zu diesem Thema gesammelt und ausgewertet. Dies zum
einen, weil ich selbst zwei Unternehmen gegriindet habe und

erfolgreich fihre, zum anderen, weil sich in meinen Coachings
gerade Frauen in diesem Lebensabschnitt zum Schritt in die Selbstandigkeit entschlieBen.
Sehr viele habe ich inzwischen als Griindungscoach auf diesem Weg unterstitzt. Wir haben
Geschaftsideen auf Herz und Nieren gepruft, den Businessplan geschrieben, Ideen fir die
Vermarktung gesammelt und umgesetzt und nicht zuletzt die Selbstorganisation verbessert.
Auch als Griindungsberaterin der KFW-Bank konnte ich viele Griindungsprozesse von Anfang an
begleiten und zum Erfolg flhren.

Monatlich halte ich bei der Industrie und Handelskammer Bodensee- Oberschwaben Vortrage
vor Existenzgriindern, um zu ihnen tber die notwendigen damit verbundenen
Entscheidungen zu sprechen.

Im Gesprach mit meinen Coachingklientinnen und Zuhdrerinnen mache ich immer wieder
die Erfahrung, dass sie sich als Frauen besonders schwer tun, ja manchmal sogar Angst
haben, Honorarverhandlungen zu fiihren. Sie schleichen im Gesprach mit Kunden um dieses
Thema wie die Katze um den heiBBen Brei und setzen dann oft ihre Preise zu nieder an, weil
sie befiirchten, andernfalls den Auftrag nicht zukommen.

Doch: Ohne Vorbereitung kein gutes Gesprach.

Deshalb mochte ich dir mit der Strategie der 8 Schritte einen Leitfaden an die Hand geben,
der dir Sicherheit gibt und dir hilft, deine Honorare selbstbewusst zu vertreten und zu
verhandeln.

Inspiration und Impulse. Abonniere meine Seite und erfahre als Erste, wann es etwas Neues
gibt.

Hier findest du mich auf Facebook. Schau mal rein, es gibt dort Videos, Texte,

1. Uberlege den Nutzen, der dein Produkt bzw.
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deine Dienstleistung fur den Kunden bringt.
Finde mindestens 5 Punkte.
(Dies sind deine starksten Argumente)

2. Uberlege, welche Teile deines Angebots
deinem Kunden einen Nutzen bringen, wenn
er es nicht im Gesamten buchen will oder
kann. (Dies ist deine Verhandlungsbasis)

3. Uberlege dir, ob eine langerfristige
Zusammenarbeit in Betracht kommt. Erstelle
dafiir einen Vorschlag, bei dem du dann auch
einen niederen Preis ansetzen kannst.

4. Mach deutlich, dass du das Problem I6sen
kannst und du die Richtige dafir bist. Zeige
deinem Kunden, wie das Ergebnis aussehen
wird und versichere dich, dass er genau das so
will und erwartet. Bringe Beispiele ein, bei
denen dir das schon gelungen ist.

5. Ube, den Preis selbstbewusst zu sagen. Achte
dabei auf deine Worte, deine Stimme und deine
K&rpersprache.

6. Argumentiere nicht, warum du den Preis fir
gerechtfertigt haltst. Wiederhole statt- dessen
deine Argumente, die du unter Punkten 1
aufgelistet hast und untermauere sie mit deinen
Beispielen aus Punkt 4.

7. Reduziere dein Angebot nicht tGber den Preis,
das macht dich unglaubwiirdig. Reduziere deine
Leistung, wenn der Kunde weniger investieren
will. Daflir brauchst du die Losungen, die du unter
den Punkten 2 und 3 gefunden hast.

8. Bleibe bei deinem Preis. Ein Interessent, der
deine Arbeit nicht wertschatzt, wird dir
voraussichtlich auch in Zukunft Schwierigkeiten
bereiten. Fur dein Selbstwertgefiihl ist das Gift.
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Alle Rechte vorbehalten. Du darfst die Inhalte dieses PDFs nicht kopieren, verbreiten
oder an Dritte weitergeben, ohne dir zuvor eine Einverstandniserklarung der Autorin
Ursula Kraemer eingeholt zu haben.

Selbstverstandlich darfst du aber den Link zu diesem PDF in den sozialen
Netzwerken verbreiten: https://selbstbewusst-werden.info/Honorare verhandeln

Haftungshinweis: Die Autorin kann nicht zur Verantwortung gezogen werden fir
Schaden, die direkt oder indirekt durch die Anwendung der in diesem PDF enthaltenen
Hinweise, Tipps und Aufgaben entstanden sind.
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Ich wiinsche dir alles Gute fir Dein Geschaft und viel Erfolg bei Deinen
Honorarverhandlungen

Dein virtueller Coach Ursula

Wenn du Unterstlitzung brauchen kannst, sei es, deine Honorarforderungen selbstbewusst
vorzutragen, deine Geschaftsidee auf die Bahn zu bringen oder deinem bestehenden
Unternehmen neuen Schwung zu verleihen, schreib mich gerne an.

willkommen@ursula-kraemer.de

In einem kostenlosen und unverbindlichen Telefongesprach Gberlegen wir, ob und wie wir
zusammen arbeiten kénnen.

www.ursula-kraemer.de www.selbstbewusst-werden.info



http://www.ursula-kraemer.de/
http://www.selbstbewusst-werden.info/
mailto:willkommen@ursula-kraemer.de

